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Marca propria: produto, canal e
fornecimento

SUA MARCA

CAFE

Fotografia ilustrativa

Que oferta sua marca consegue sustentar no canal que
quer alcancar?

Marca, produto, embalagem e fornecimento precisam responder a mesma proposta. Este
caderno organiza as escolhas antes da apresentacao ao comprador: o que oferecer, para quem,
em quais condi¢cdes e com quais aprovacoes.

PARA QUEM COMO USAR

Para empresas que desenvolvem uma marca Escolha um produto e um canal. Preencha o
propria ou revisam seu portfolio para entrar em quadro com a equipe e os parceiros do projeto.
Novos canais e mercados. Registre o que foi confirmado e o que ainda

depende de validacao.
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O gue precisa estar definido

Comece por uma oferta especifica. Um portfélio amplo pode ser construido depois que o primeiro
produto tiver requisitos, responsabilidades e condi¢cdes de continuidade claros.

01 Publico e proposta
Defina quem vai usar o produto, em qual
situacao e por que escolheria sua marca.

Explicite o atributo que sera demonstrado na
oferta.

03 Fornecimento e responsabilidades

Identifique fabricante, responsaveis técnicos e
aprovacoes. Registre volumes, prazos a
confirmar e dependéncias que podem alterar o
langamento.

Informacoes e responsaveis

FRENTE INFORMAGAO A REUNIR

Direcao da marca

Produto e fornecimento

Oferta ao canal
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Publico, proposta, categorias prioritarias e situacao
do nome e da identidade escolhidos.

Amostra, especificacao, embalagem, capacidade
informada e processo de aprovacao.

Portfdlio selecionado, condicdes propostas e
requisitos que o comprador precisa validar.

02 Produto e apresentacao

Alinhe composicao, formato, embalagem e
linguagem ao publico e ao destino. A amostra e
as informacodes técnicas devem representar a
oferta apresentada.

04 Canal e continuidade

Entenda como o comprador avalia a oferta.
Defina escopo do piloto, reposicao,
acompanhamento e critérios para revisar o
produto apos a primeira operagao.

QUEM PARTICIPA

Gestao da marca e
responsaveis pela
identidade e propriedade
intelectual.

Fabricante, equipe de
produto e responsaveis
técnicos.

Equipe comercial,
logistica e interlocutor do
canal.
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Checklist de preparacao

Registre o que esta confirmado, o que falta e quem vai verificar.

01 Uma promessa demonstravel

Compare o texto da marca com o produto e a documentacao. Assinale cada afirmacao que
exige comprovagao antes de entrar na embalagem.

02 Uma identidade utilizavel

Verifigue nome, usos previstos e situacdo da marca com os responsaveis. O INPI oferece
orientacdes e busca para apoiar essa investigacao.

03 Uma embalagem avaliada

Analise protecao, transporte, exposicao e uso. Confirme com os responsaveis as
informacdes e adequacgdes exigidas no mercado de destino.

04 Uma amostra representativa

Identifique versao, origem e aprovacao da amostra. Anote diferencas entre o que foi
apresentado e o produto previsto para fornecimento.

05 Uma condicao comercial completa

Reuna custo informado, volumes, entrega, pagamento e validade da proposta. Compare as
condicdes sem presumir disponibilidade ou reposicao.

06 Um piloto acompanhado

Defina o que a primeira operacao deve testar: aceitacao, apresentacao, fornecimento ou
canal. Atribua responsaveis pelo registro e pela revisao.

DATA DA REUNIAO RESPONSAVEL PROXIMA REVISAO
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Roteiro para a proxima decisao

Qual produto e qual canal vamos priorizar? O que o comprador precisa receber para avaliar
. . . : a oferta?

Indique apresentacao, publico, destino e

interlocutor. Justifique por que essa combinacao foi Liste amostra, informacao técnica, material

escolhida. comercial e condicdes. Diferencie disponivel,

solicitado e aprovado.

Qual dependéncia pode mudar o langamento? Como sera decidida a continuidade?

Registre aprovacao, fabricagcao, embalagem ou Defina sinais a acompanhar no piloto e a reunido de
entrega. Identifique quem confirma a condicao e revisao. Registre alteracdes de produto, canal ou
qual evidéncia falta. fornecimento.

Encaminhamentos possiveis

Apresentar Ajustar Reavaliar o caminho

A oferta esta descrita, as Existe aderéncia ao canal, mas As condicoes de fornecimento ou
informacdes essenciais estao produto, embalagem, condicdes de acesso ao canal nao
disponiveis e ha responsaveis ou aprovacoes precisam mudar sustentam a proposta. Compare
para responder as questoes do antes da apresentacao ou do outro produto, formato ou
comprador. piloto. destino.

Conclua com uma oferta que possa ser explicada e examinada. Na atuacao da Taylor, a coordenacao do
projeto conecta essas escolhas; desenvolvimento e fabricacao cabem as empresas responsaveis.

FONTES E LEITURAS

MDIC / Pesquisa de Mercado - Pesquisa primaria e secundaria, demanda, concorréncia e escolha de canais para o mercado de
destino.

MDIC / Adequacao da Embalagem - Referéncia sobre protecao, apresentagao, custos e condicdes de transporte e uso da
embalagem.

INPI / Guia Basico de Marcas - Orientacao oficial sobre marcas, classificacao e consulta a base de registros e pedidos.
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https://www.gov.br/siscomex/pt-br/servicos/aprendendo-a-exportar/2-identificacao-do-mercado-alvo/pesquisa-de-mercado
https://www.gov.br/siscomex/pt-br/servicos/aprendendo-a-exportar/4-adequacao-do-produto/adequacao-da-embalagem
https://www.gov.br/inpi/pt-br/servicos/marcas/guia-basico

